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Oportunidad

Nuevo fenémeno, el aumento acelerado de creacién de empresas
en el mundo dado que todos quieren emprender y la facilidad que de startups son creadas
entrega la tecnologia para serlo 1R F1719 0 Gl e

La industria es lenta y quieta, sus focos estan en seguros para
personas y las grandes empresas crean productos para ese nicho

Las grandes compaiiias de seguros se alejan de los canales de
distribucion, las adquieren o simplemente generan acuerdos de
trabajo/ servicio

Pocos competidores en seguros para PyMes existen con foco en correduria
para PyMes en Latam

Potenciales nuevos competidores en el mercado, tienen barreras
de entrada altas, dado al tecnicismo y la tecnologia a desarrollar
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Servicios

Arma tu seguro
Te acompanamos 24/7
Agenda una asesoria

Canales

Hibrido
100% digital
B2B2C

Productos

Liability (RC)
Garantia
Transporte
Property
Cyber




Proposito e impacto social

Queremos que las PyMes, que son la base de la economia mundial, sean
sostenibles y se mantengan en el tiempo, generando puestos de trabajo y una
distribucion mas equitativa de la riqueza mundial. No queremos mas PyMes que
dejen de funcionar por eventos inesperados.

Con el potencial de crecimiento tecnoldgico en la industria aseguradora, tenemos
el objetivo de crear La Escuela del Futuro de los Seguros para formar
profesionalmente a jévenes sin oportunidades en Latam.
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Business Keys

Productos
complejos

Liability (RC),

garantia,
transporte y
property

/./

High
duration

Duracion de
cliente de 3
a 4 anos

Bajo costo
post venta

Baja cantidad de
requerimientos

Altas barreras
de entrada

Complejidad
técnica/
tecnologia del
mercado y
producto

Crossy
up sell

Alta
propension
de recompra

€

Comision
alta

Comisiones
desde 14%



Nuestros logros

Prima directa (USD)
1250 M 1177M 1,000 - 2020 (12m): 1,785,746
- 2021(6m): 1,176,759

1.000 M
750
o Comisién promedio por pdliza (USD)
500 - 2020: USD 121
500 M - 2021: USD 131
250 M 250

Cantidad de pdlizas (al 2021): 4,200
% Renovacion: 70%

18-1 18-11 19-1 19-II 20-1 20-1 21-I CAC:USD 18

CLTV: USD 196

e= N°pélizasvendidas @ Prima directa (USD)

Co-Work Servisenior Mobike
Desarrollo de productos @ LatAm @ G\}G)
ara B2B2C seguro seguro seguro
P 9 automotriz MO accidente

colectivo
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Tecnologia

Simplee Teams como gestor de negocios
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Tablero Gestor de
de control — ' polizas

Gestor de ventas

Simplee.cl teniendo como base a la experiencia del usuario

€ Nombre aqui puedes ver detalles de
tu o

Producto 100% digital Diagndstico de riesgo

Proximos desarrollos:

e Productos propios (modular,
parameétrico y con premio por
comportamiento)

e Asesor digital (IA) que guie
durante la venta

e Versiones 2.0 y 3.0 del diagnéstico
de riesgo digital

e Zonade clientes, donde clientes

gestionan sus pdlizas



Mercado

Volumen de pymes en el mundo Principales Insurtechs SME brokers

EEUU UE
= $881MM
33MM 25MM Nen
*.) =  $142MM
LATAM APAC EMBROKER
27MM 101MM e
coverwallet —= $28MM
Insurtechs SME brokers regionales
( N . . . .
l**. @ () covela  @flotify e No existen produF:tos modernos, digitales ni proplos.
L ELEGIRSEGURD.CO e Las PyMes necesitan seguros, algunas porque lo quieren
( 2N y otros por obligaciéon
mgm smplg_g, e EnLatam hay mas de 10 millones de PyMes de los cuales
> ~ se estima que el 60% son formales
o ] e Simplee sdlo tiene 2.500 asegurados en el 2021 que
> —— representan USD 400,000 de comisién, o sea el 0,2% de
o o las PyMes. | inat [ 10%!
E gamutuss  Piwdi tUlg ] as PyMes. Imagina tener e 6
.




Escalamiento en México

Lanzamiento 1er seguro
modular-paramétrico-premio
Aumento de ventas de Julieta
Bot (asesor digital para
seguros complejos)
Crecimiento en equipo (data
science, + Al, sales, mkt)
Liderazgo en primas en SME
Primeros insurance enablers
para B2B2C (Startup Latam)
Sistema de diagndstico de
riesgo full digital

Escalamiento en USA

Crecimiento en venta con
Julieta Bot (alcance venta
Phygital)
Posicionamiento en insurance
enablers para B2B2C
Levantamiento Serie A
Lanzamiento de nuevos
productos para StartUp
Incorporacion full sistema
Fast Claim

Aumento de revenue en
negociacion de cartera

Alcance en revenue > USD 41 MM

e Levantamiento Serie B

e Broker digital 100% SME end
to end

e Lider en Latam eningresos
seguros SME

e Preparacion exit



